
Основная профессиональная образовательная программа 

 

Основная профессиональная образовательная программа (ОПОП) специальности 

38.02.04 Коммерция (по отраслям) реализуется по программе базовой (углубленной) 

подготовки на базе среднего профессионального образования. Основная цель ОПОП - 

развитие у обучающихся личностных качеств, а также формирование общих и 

профессиональных компетенций в соответствии с требованиями ФГОС СПО по данной 

специальности. 

Нормативные сроки освоения  

Образовательная база приема Наименование 

квалификации базовой 

подготовки 

Нормативный срок освоения 

ОПОП СПО базовой 

подготовки при очной форме 

получения образования 

на базе среднего (полного) 

общего образования 

 

менеджер по продажам 

1 год 10 месяцев 

на базе основного общего 

образования 

2 года 10 месяцев 

Срок освоения ОПОП СПО базовой подготовки по заочной форме получения 

образования увеличивается не более чем на один год. 

Трудоемкость ОПОП 

Учебные циклы Число недель Количество часов 
при сроке 

обучения       

3 года 6 мес. 

при сроке 

обучения     

2 года 6 

мес. 

при сроке 

обучения     

3  года 6 мес. 

при сроке 

обучения     

2 года 6 мес. 

Аудиторная нагрузка   97 58 3502 2098 

Самостоятельная работа   42 30 1520 1088 

Учебная практика 5 5 180 180 

Производственная практика (по профилю 

специальности)  
4 4 144 144 

Производственная практика 

(преддипломная) 
4 4 144 144 

Промежуточная аттестация 6 4 216 144 

Государственная итоговая аттестация 6 6 216 216 

Каникулярное время 25 14 900 504 

Итого:  189 125 6804 4518 

Область профессиональной деятельности выпускников: Организация и 

проведение коммерческой деятельности в производственных, торговых и сервисных 

организациях. 

Объектами профессиональной деятельности выпускников являются :        

 товары, производимые и/или реализуемые в производственных, 

обслуживающих организациях; 

 услуги, оказываемые сервисными организациями; 

 первичные трудовые коллективы. 

Менеджер по продажам готовится к следующим видам деятельности: Организация и 

управление торгово-сбытовой деятельностью, организация и проведение экономической и 

маркетинговой деятельности, управление ассортиментом, оценка качества и обеспечение 

сохраняемости товаров, выполнение работ по одной или нескольким профессиям рабочих, 

должностям служащих, Выполнение работ по одной или нескольким профессиям рабочих, 

должностям служащих (подготовка продавцов продовольственных товаров). 
 

 


